
Aucune offre & aucune 
liste email ?

Plan #1

P A R  C A P T A I N  G I N I

VOICI VOTRE PLAN D'ACTIONS
POUR RÉGLER LES DEUX !



Lorsque vous essayez de créer un élan pour développer votre entreprise, la dernière
chose dont vous avez besoin est d’essayer une stratégie par-ci, une stratégie par-là,
une autre tactique par-ici !

Vous avez besoin d'un plan d'actions étape par étape.

Tout le monde a une liste de choses à faire longue d'un kilomètre, n'est-ce pas ? Et
pour obtenir la croissance que vous voulez, vous devez consacrer votre temps et
votre énergie précieux aux bonnes étapes, et dans le bon ordre.

C'est quelque chose que mes coachées adorent dans mes programmes. 
Avoir une vision complète, la grande image de leur propre stratégie.
Nous voyons ensemble leur plan d’actions, étape par étape, en fonction de l'endroit
où elles se trouvent, de l'endroit où elles veulent aller et du type d'entreprise qu’elles
ont.

Cela rend tout, bien plus facile pour elles, réduit leur charge mentale, en plus de
savoir exactement quoi faire maintenant et quoi faire ensuite.

Donc ! Roulement de tambour... 
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Étape 1 : pas de liste email + pas d'offre… 
Étape 2 : Une audience ? Ok ! Une offre? Non…
Étape 3 : Offre existante mais qui ne se vend pas bien… 
Étape 4 : Offre existante qui se vend bien + prête à évoluer…
Étape 5 : Mise à l'échelle mais atteinte d'un plafond en termes de livraison ou
de profit…

J’ai créé pour vous un plan d’action selon l’endroit où vous vous trouvez et là où
vous êtes coincée pour développer votre entreprise.

Et parce que chacune d'entre vous a besoin d'un plan différent pour se débloquer
et aller de l'avant, rappelons ici les 5 étapes de développement dans une
entreprise.

Ainsi, peu importe à quelle étape de l'entreprise vous vous trouvez, vous saurez
exactement qu’il existe un plan d’action pour cela

Les 5 étapes de développement d’un business sont :

Dans ce plan d’actions, précisément, je parle donc aux personnes, qui comme
vous, n'ont pour le moment pas de liste email et pas offre...

Donc ! Bonjour à vous, c'est parti...

C A P T A I N G I N I . C O M



Bienvenue

J ’aide les femmes entrepreneurs à booster leurs ventes et avoir un  
business rentable.  Objectif  >> Vivre le style de vie indépendant  
qu’offre un business avec des systèmes et des stratégies qui  
génèrent des clients,  des revenus et un impact.

I l  est  temps de commencer à vivre votre vie selon vos propres 
condit ions,  peu importe ce que cela signif ie pour vous.  Et  je suis là 
pour accompagner les entrepreneuses ambit ieuses prêtes à devenir 
imparables.

Mes zones de compétences sont les ventes,  le webmarketing,  les 
lancements et les systèmes.

Cela me ferait plaisir  aussi  de savoir qui l it  ce plan d’action. Alors 
n’hésitez pas à venir vous présenter dans mes DMs sur Instagram. 

Je suis Virginie Levraud et je crois 
que créer une entreprise n’est pas 
une évasion de votre vie actuel le – 
c ’est  bien plus que cela.  

C ’est une chance de définir  votre 
identité,  votre avenir et  tout ce 
que vous avez grandi en pensant à 
ce à quoi ressemblait  le «succès».  
Cette l iberté dont vous rêvez et la 
vis ion de votre vie choisie !  Nous 
al lons faire de cela votre réal ité,  
tout ce que vous avez à faire est 
de faire le premier pas.

Au cas où, nous n'aurions pas encore fait 
connaissance... Je suis Virginie 😉

Virginie Levraud
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VOS ÉTAPESChecklist

Êtes-vous prête à plonger dans la phase suivante ?
Vérifions ensemble!

 
Cochez-les au fur et à mesure que vous les avez !

1.  J'ai créé un site web simple (imparfait mais génial pour l'instant pour avoir
une visibilité sur ce que je propose).

2.  J'ai créé mon lead magnet très précieux pour mon client idéal.

3.  J'ai créé un plan de contenu et je publie régulièrement.

4.  J'ai commencé à créer des liste emails et commence à la développer.

5.  Ma liste email a atteint 1000 abonnés ! Youhou !

6.  J'ai une idée géniale pour une offre en ligne qui va changer la vie de mes
clients de rêve !

7.  Je suis prête à lancer un lancement bêta avec mon public ! 
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AU DÉPARTNiveau #1
Je veux juste vous féliciter d'avoir agi, d'avoir fait la 
chose effrayante et d'avoir commencé. Tant de gens 

ont des idées et ils n'essaient jamais vraiment 
d'élaborer un plan, mais vous le faites maintenant.

 
Alors bravo ! 

Avant de plonger dans vos étapes d'actions, je veux juste reconnaître que c'est un
endroit terrifiant. (et vous êtes incroyable pour en être arriver là !)

Si vous êtes à ce stade en ce moment, vous vous demandez probablement :
"comment puis-je utiliser mon expertise et ma passion pour aider les gens ?"

Vous pouvez même être vraiment épuisée lorsque vous arrivez à ce stade, selon
ce qui vous a amené ici… mais dans tous les cas, vous voulez construire une
entreprise rentable, créer un vrai impact. Vous avez plein d'idées et vous êtes
prête à les mettre en place...

Mais qu'est-ce qui passe en premier ?
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PAS DE LISTE
Moins de 100 contacts

Que signifie réellement "pas de liste email" ?

Cela fait référence à toute liste email avec moins de 1000 abonnés.

Avoir 1000 abonnés peut sembler beaucoup pour un départ. Mais en raison du
fonctionnement du marketing en ligne, seul un certain nombre de personnes
verront chaque e mail et un nombre encore plus petit cliquera sur les liens qui s’y
trouvent, et un nombre encore plus petit achètera votre solution.

Donc, 1000 abonnés est le nombre minimum à partir duquel vous pouvez
promouvoir vos offres en espérant obtenir un bon retour lors des lancements, etc.
C'est pourquoi il s'agit d'en fait un premier jalon dans mon programme de
coaching business 3 mois.

Votre liste email est absolument cruciale pour la dynamique et la croissance de
votre entreprise.
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VOTRE SITE WEBEtape #1
D'accord! Donc, nous savons que notre liste email est notre priorité numéro un à
ce stade. Mais avant d'aborder certaines stratégies de constitution de liste email,
nous allons d'abord avoir besoin de quelques éléments en place…

Commençant par….   votre site web.

Super simple. Hyper basique. Un site web de 4 à 6 pages convient à ce stade.

Vous n’avez pas encore besoin de beaucoup de pages, car vous ne savez même
pas quelles sont vos offres. Il doit juste avoir l'air professionnel et avoir des
informations sur vous et vos offre, et sur la façon dont les gens peuvent se
connecter à vous et vous contacter.

Si vous avez des témoignages que vous pouvez inclure, c'est de l'or, ajoutez-les
absolument.

Je vous recommande également de choisir une plate forme de site web tel que
WordPress avec une partie blog, car il est fortement conseillé de publier des
articles régulièrement sur votre site. Nous n'aborderons pas cela pour l'instant,
nous parlerons plus en détail de ce type de stratégies plus tard, mais sachez
simplement que vous devez inclure une option de blog pour votre site web.

Si vous avez besoin d’un site Internet, cela se passe par ici.

https://giniconceptdesign.com/
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VOTRE PRÉCIEUX
LEAD MAGNET

 Etape #2
Votre deuxième étape consiste à créer votre lead magnet. Aka : un contenu gratuit
plus approfondi que l’on livre après avoir récupéré l’adresse email de la personne.
Le tout de manière totalement automatique.

Cela doit être quelque chose que vous créez et qui peut être livré numériquement
(et sans rien vous coûter pour l'envoyer.) Par exemple : un fichier audio ou vidéo,
un ebook ou autre.

Et il doit être tellement précieux que les gens devraient en fait payer pour cela. 

Il est normal de sur-livrer à ce moment, car vous voulez faire sensation. 
Vous voulez que les gens comprennent et reconnaissent votre expertise et que
vous pouvez véritablement les aider.

Vous voulez qu'ils veuillent plus de vous et qu'ils se demandent "comment faire
pour travailler avec cette personne ?"

C'est quelque chose que nous approfondissons vraiment dans mon programme
de coaching business en liant cela à votre stratégie d’acquisition clients
personnalisée, parce que je veux que vous fassiez bien les choses, mais je ne
souhaite pas non plus que cela prenne une éternité ou que vous alliez dans la
mauvaise direction
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VOS FONDATIONSEtape #3
Bouclez votre ceinture, car cette partie est la plus important pour votre entreprise
et je parle bien entendu du contenu.

Vous devez vous présenter de manière cohérente pour votre audience, pour
renforcer le facteur de connaissance, d'appréciation et de confiance et pour faire
davantage connaître votre nom. (pensez au trafic organique / naturel.)
Ce qui signifie que vous avez besoin d'un plan stratégique de création de contenu
et il doit vous convenir, vous être propre et être celui auquel vous pouvez vous
tenir, pas quelque chose de générique.

J'aborde cela dans les moindres détails dans mon programme de coaching
business 3 mois.

Votre plan...

 Des emails réguliers. Cela ne sert à rien d'inscrire des personnes sur votre liste
email si vous allez simplement les ignorer une fois qu'elles y sont, n'est-ce pas ?

 1 seule plateforme sociale (pour commencer) avec des publications régulières

 Un élément de contenu fondamental chaque semaine. (par exemple : un
épisode de podcast, une vidéo ou un article de blog.) Si vous ne pouvez pas le
faire chaque semaine, faites-le tous les quinze jours ou une fois par mois.
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VOS FONDATIONSla suite
Pour démarrer, je vous conseille les articles de blog, bien plus facile à mettre en
place et avec un vrai effet de référencement, quelle que soit la « taille » de votre
couverture (visibilité).

Encore une fois, il est recommandé de personnaliser ce schéma selon votre
activité, vos objectifs et votre personnalité et c’est quelque chose que l’on met en
place avec mes coachées dans mon programme de coaching business 3 mois.

Et nous relevons le défi ensemble parce que je sais à quel point c'est crucial (et je
sais à quel point les gens peuvent résister à ces actions !).

Et devine quoi ? A la fin de cela, elles ont tout un catalogue de contenu qu'elles
peuvent extraire et réutiliser plus tard et sont à l’aise avec le fait de promouvoir
leur expertise, leur solution.

Dans tout votre contenu, n'oubliez pas de partager et de créer un lien vers votre
cadeau / lead magnet ! 

Voici donc la base de vos fondations. Activez cela, et vous savez que vous êtes sur
le bon chemin.
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CRÉATION DE 
VOTRE LISTE EMAIL

 Etape #4
Maintenant, vous allez vous lancer avec entrain dans la création de votre liste
emails, tout en préparant simultanément une offre que vous pourrez vendre dans
un lancement rapide en quelques mois…

C'est une période difficile – mais tout va s’éclaircir, je vous le promets.

Oui, la situation de construction de la liste email peut être lente et frustrante… (je
tiens à être honnête !) … mais c'est inévitable.

Il existe des raccourcis, mais ce n’est pas le sujet ici.
Vous devez aller à l'essentiel avec la création de votre liste email.

Et puis…?
Il sera temps de lancer votre offre…
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LE LANCEMENT DE 
VOTRE OFFRE

 Etape #5
Maintenant, en arrière-plan, alors que vous vous connectez avec votre public et
que vous en apprenez plus sur lui… 

Vous auriez probablement trouvé une idée ou deux pour le type d'offre que vous
pouvez créer pour lui.

Cependant! Ne la construisez pas uniquement en fonction de ce que vous pensez
être bon pour votre cible, s’il vous plaît. Vous ne savez pas ce qui fonctionne. Et
même si les gens ont dit qu'ils l'achèteraient, c’est une autre histoire au moment
de passer à l’achat !

Dans mon programme de coaching 1:1, on fait des études, des sondages, on crée
une offre signature magnétique, irrésistible et unique. 

On élabore ensuite toute la stratégique d’acquisition, de communication et de
marketing pour vendre cette offre de manière à respecter l’image et les valeurs
que vous avez.

Puis, nous passons à l'étape suivante…



Est-ce que vendre vos services ressemble souvent à vous faire arracher une dent ? 
Avez-vous l'impression de faire tout ce qu'il faut et pourtant vous n'avez pas de résultats 

ni de revenus constant ? 
 

Ou... Vous avez la sensation de devoir tout recommencer de zéro chaque mois ?
 

Vous avez déjà fait quelques ventes mais tous les mois vous vous dites
« Comment est-ce que je vais bien pouvoir faire d'autres ventes ? » 
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VOTRE PROCHAINE ÉTAPE
 Le programme de coachin

g
12 semaines de programme de coaching business pour les

nouvelles entrepreneuses de services qui ont besoin de booster 
leurs ventes et créer un système complet d'acquisition de clients 

autour de la création de contenu.

Séances de 
coaching + Replay

Modules de 
formation exclusifs

Audits
et commentaires

en continu

Feuilles de travail, de 
scripts, de modèles, 

etc.

Support par
message illimité

RÉSERVEZ VOTRE APPEL DÉCOUVERTE

 Construire une offre claire et alignée pour vous.
 Une offre magnétique et irrésistible pour votre audience. 
 Toutes les clés pour vous présenter de manière unique à vos clients potentiels. 
 Développer une stratégie d'acquisition client unique correspondant à vos valeurs. 
 Mettre en place un processus complet qui vous permet de gagner du temps dans la 

gestion de votre business.
 Prendre confiance en vous, vos offres, vos prix, et votre expertise.
 La capacité d'être autonome pour tous vos objectifs et vos projets futures pour des 

revenus réguliers à la hauteur de vos attentes.

Pas de panique, j'ai ce qu'il vous faut

https://calendly.com/captaingini/30min

